Eine starke Gemeinschaft

lhr Einstieg ins Beratungsgesprach

ARBEITSKRAFT-
ABSICHERUNG




Fakten & Tipps Elektronische Verkaufshilfen Werbe-/Verkaufsunterstiitzung Kundengesprache Zusammenfassung Uber die WWK

Damit lhre Beratung zur Berufsunfahigkeitsversicherung erfolgreich beginnt,
haben wir einen neuen Leitfaden entwickelt, der lhnen wertvolle Informationen
und hilfreiche Tipps fiir einen gelungenen Einstieg bietet.

Erfahren Sie, wie Sie das Thema verstandlich und empathisch ansprechen
kdnnen, um das Vertrauen lhrer Kunden zu gewinnen und die richtige Losung zu
finden.

Mit unseren speziell entwickelten digitalen Verkaufshilfen unterstiitzen wir Sie
dabei, lhre Beratung zielgerichtet zu gestalten - sowohl im persdnlichen
Gesprach als auch in der Online-Beratung.

-> Zusétzlich bieten wir lhnen eine Ubersicht an weiteren hilfreichen
Materialien, die Sie jederzeit abrufen kénnen, um lhre Beratungskompetenz
weiter zu starken und den Verkaufsprozess zu optimieren.

Nutzen Sie die Gelegenheit und setzen Sie |hr neues Wissen direkt in die Praxis
um - in lhrer BU-Beratung!
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Ihr einfacher Einstieg ins Beratungsgesprach

URSACHEN UND HAUFIGKEIT DER BERUFSUNFAHIGKEIT

m Nervenerkrankungen

m Skelett- und
Bewegungsapparat

ﬁ.ﬁ .
m Krebs und andere

bosartige Neubildungen Jeder Vierte wird berufsunfahig!
m Sonstige Erkrankungen

m Unfalle

TIPP 1

= Herzund GefaRsystem Vermitteln Sie dem Kunden anschaulich mit

Grafiken und Statistiken, dass eine
Berufsunfahigkeit jeden unabhangig vom
Beruf treffen kann.
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Ihr einfacher Einstieg ins Beratungsgesprach

GESETZLICHE LEISTUNG Bejs

Brutto-
einkommen

Viele Kunden sind sich nicht bewusst, welche
Leistungen ihnen im Falle einer
Berufsunfahigkeit zustehen und in welcher Hohe 2.500 EUR
diese ausfallen.

Liicke Liicke Liicke Liicke
TIPP 2 350 EUR 900 EUR 1.275 EUR 1.650 EUR
Lohnfortzahlung
Zeigen Sie dem Kunden mithilfe einer  Netto durch
Berechnung und Grafik auf, wie gering die einkommen Arbeitgeber
Leistung des Arbeitgebers und die staatliche 1.650 EUR 100 %
Unterstiitzung verglichen zu den tatsachlichen
Bediirfnissen ausfallen. Krankengeld von
So bekommt dieser ein klares Bild daftir, wie der gesetzlichen
wichtig eine Berufsunfahigkeitsversicherung ist. Krankenkasse Vil TR

1.300 EUR 750 EUR

Halbe EMR
375 EUR

6 Wochen max. 72 Wochen Erwerbsminderungsrente lebenslang
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Ihr einfacher Einstieg ins Beratungsgesprach

GESETZLICHE LEISTUNG

versicherungsnummer, Kennzeichen - peutsche
09 040171 O 846, 4604, (000-00) Rentenversicherung

Bund
AbL. Versicherung und Rente

Reichsstr, 5, 07545 Gera

Postanschrift: 07497 Gera
L Telefon 0800-100048070

Telefax 0365 B5 56-74111
E-Mail

drv@@drv-bund.de
Homepage

Um die genaue Hohe der vollen Fay o R—

Eva Musterfrau
Datun 31.01.2019
Ruhrstr, 2

Erwerbsminderungsrente herauszufinden, 10709 Bern
ziehen Sie die Renteninformation als Hilfe
h i n Z U . Ihre Renteninformation

Sehr geehrte Frau Musterfrau,

in dieser Renteninformation haben wir die fir Sie vom 01.09,1987 bis zum 31,12,2018 gespeicherten
Dalen und das geltende Rentenrecht berlicksichligt. Ihre Regelaltersrente wirde am 01.02.2038
beginnen. Anderungen in Ihren persénlichen Verhaltnissen und gesetzliche Anderungen kénnen
sich auf Ihre zu erwartende Rente auswirken. Bitle beachten Sie, dass von der Rente auch Kranken-
und Pflegeversicherungsbeitrage sowie gegebenenfalls Steuern zu zahlen sind, Auf der Ruckseite
finden Sie zudem wichtige Erlauterungen und zusé&tzliche Informationen.

Rente wegen voller Erwerbsminderung
Wiren Sie heute wegen gesundheitiicher Einschrinkungen voll
enwerbsgemindert, bekamen Sie von uns eine monatliche Rente von:

1.115,31 EUR

Hohe Ihrer kiinftigen Regelaltersrente

Ihre bislang erreichte Rentenanwartschaft entspriiche nach heutigem Stand
einer monatlichen Renle von:

Sollten bis zum Rentenbeginn Beitrdge wie im Durchschnitt der letzten fiinf
Kalenderjahre gezahit werden, bekdmen Sie ohne Berlicksichtigung von
Rentenanpassungen von uns eine monatliche Rente von:

662,05 EUR

1.153,74 EUR

Hier erfahren Sie |hren
aktuellen Rentenanspruch
Rentenanpassung . . .
L) MAAORX FaTarkS CANNYION K] &b rechiasis Racke £ v L1SST4 EUR fiir den Fall der vollen

Deshalb haben wir - chne Beriicksichtigung des Kaufkraftverlustes - zwei mbgliche Varianten
fidr Sie gerechnet. Betraigt der jdhriche Anpassungssatz 1 Prozent, so ergébe sich eine

monalliche Rente von etwa 1.380 EUR. Bei einem jahrlichen Anpassungssatz von 2 Prozent ergabe M

sich eine monatliche Rente von etwa 1.680 EUR. rwe r s m I n e ru n g.
Zusiitzlicher Vorsorgebedarf

Da die Renten im Vergleich zu den Lohnen kinftig geringer steigen werden und sich somit die spatere
Lucke zwischen Rente und Erwerbseinkommen vergrofert, wird eine zusatzliche Absicherung flr das

Alter wichtiger (.Versorgungsliicke”). Bei der erganzenden Altersvorsorge soliten Sie -wie bei Inrer
zu erwartenden Rente -den Kaufkraftveriust beachten.

Die Renteninformation -
mehr wissen

Renteninformation 2019

Mit freundlichen Griilen

Ihre Deutsche Rentenversicherung
Bund
Bitte nehmen Sie diesen Beleg zu Ihren Rentenunterlagen
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Fakten

GESETZLICHE LEISTUNG

Volle und halbe Erwerbsminderungsrente

Bei einer Arbeitsfahigkeit von

Volle Erwerbsminderungsrente
unter 3 Stunden g

Bei einer Arbeitsfahigkeit von

3 bis unter 6 Stunden Halbe Erwerbsminderungsrente

Bei einer Arbeitsfahigkeit von

6 und mehr Stunden Keine Leistung

Veranschaulichen Sie mit Grafiken, welche Arten der staatlichen Unterstiitzung es bei
Eintritt einer Berufsunfahigkeit gibt und unter welchen Voraussetzungen der Kunde
Anspruch auf diese hat. Hierbei kdnnen Sie betonen, dass dem Betroffenen nur in den
seltensten Fallen eine tatsachliche Leistung zusteht.

: EinE 51a[ke Geme.rsc']ah .

TIPP 4
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®
Fakten
Risiko- ,
vorsorge Top- g .
Schutz Grundfahigkeiten:
Korperliche Grundfahigkeiten (bspw. sehen, héren, gehen, greifen,
sprechen atmen)
Grund- S cn.
fahigkeits.  GTUnd- Erwerbsunfah!gk?lt. |
Schutz Schutz Aufgrund Krankheit, Kérperverletzung oder alterstypischem
ot Krafteverlust kann Gberhaupt keine Arbeit mehr in irgendeinem
kgﬁ:paieltgp/us Beruf ausgeiibt werden.
(ftir korperlich
anstrengende
Berufe) Berufs-
unfahigkeits- . .
Grund- versicherung Berufsunfdhigkeit:
fahigkeits- Komfort . . .
versicherung Aufgrund Krankheit, Kérperverletzung oder alterstypischem
Grund- :I:Zug(:(ljbter Krafteverlust kann der zuletzt ausgeiibte Beruf nicht mehr zu
fahigkeiten Beruf mindestens 50 % ausgelibt werden.

Versicherungsbeitrag

Eine starke Gemeinschaft
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o
Fakten
verbraucherzentrale Beratung Bildung Politik Shop Marktbeobachtung Beschwerde cinreichen (Q | Menii =
Nutzen Sie Fakten im Beratungsgesprach Darum ist eine Versicherung gegen Berufsunfahigkeit so wichtig
Wer durch Krankheit oder Unfall auf Dauer nicht mehr in der Lage ist, in seinem Beruf zu arbeiten, steht oft auch vor
finanziellen Problemen. Treffen kann es jeden: Laut gesetzlicher Rentenversicherung erhdlt dort bereits jeder fiinfte
Neurentner eine Rente wegen Erwerbsminderung. Trotz des hohen Risikos und der geringen gesetzlichen Leistungen
haben jedoch erschreckend wenige Berufstatige eine zusatzliche private Absicherung fiir den Ernstfall.
TIPP 5
Denn die meisten Berufstatigen sind sich lber mogliche Ursachen fiir eine Berufsunfahigkeit und die damit verbundenen
Renommierte Verbande und Zentralen bestdtigen, dass eine Versorgungsiicken nicht bewusst:
BerUfsu nfah|gke|tsverS|Cherung fur Jede Privatperson B Fiir Personen, die nach dem 1. Januar 1961 geboren sind, gibt es nur noch eine Erwerbsminderungsrente von der
. . gesetzlichen Rentenversicherung. Und diese zahlt heute durchschnittlich immer noch unter dem
nOtwendIg |St. Grundsicherungsniveau.
D|e Verbl‘a UCherzentl’a|e betont, daSS dle Staatl |Che LeIStung B Auch wer etwa durch eine Berufsunféhigkeitsversicherung vermeintlich vorgesorgt hat, wiegt sich oft in triigerischer
b .« e B f fh k . d Sicherheit: Mit im Schnitt rund 400 Euro monatlicher BU-Rente ist die finanzielle Absicherung meist unzureichend -
€l elner berursunta Ig elt ,,untel' em und es bleibt eine groRe finanzielle Liicke.

Grundsicherungsniveau” liegt.

WICHTIG

Prasentieren Sie dem Kunden mehr als nur reine Textpassagen und veranschaulichen Sie Ihre
Beratung auch mit Grafiken und Schaubildern. So kénnen Sie das Interesse des Kunden
durchgangig aufrechterhalten.
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Arbeitskraftabsicherung

VERGLEICH AUTO VS. ARBEITSKRAFT
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Jedes neuwertige Fahrzeug wird tiber die Vollkasko versichert Nur 25 % aller Berufstatigen sind versichert.

> Gy Gy ey G
gt~ T T
pi4

s W Gy GGy G
o W G (G (Gl

Nur jedes 18. Auto ist in einen Verkehrsunfall verwickelt - Jeder 4. Arbeitnehmer scheidet vorzeitig aus dem Arbeitsleben aus.
einschliellich Kleinschdden.

Hete
L

Setzen Sie die Haufigkeit des Versicherungsfalls Autounfall und Eintritt einer Berufsunfahigkeit ins Verhaltnis. So wird dem

TIPP 6 Kunden klar, wie haufig der Verlust der Arbeitskraft eintritt, wahrend die meisten Menschen hierfiir nicht ausreichend
abgesichert sind.

: EinE 51a[ke Geme.rsc']ah .



Vorwort

Fakten & Tipps Elektronische Verkaufshilfen

Arbeitskraftabsicherung

LEISTUNGSBEISPIELE

Ralph Bauer

Beruf: Frisor
Alter: 29 Jahre

Rentenbeginn mit 67 Jahren

Berufsunfadhigkeitsrisiko 50 %

Stefanie Miiller

Beruf: Malerin
Alter: 32 Jahre

Rentenbeginn mit 67 Jahren

Berufsunfdhigkeitsrisiko 50 %

Werbe-/Verkaufsunterstiitzung

Kundengesprache Zusammenfassung

Susanne Maier

Beruf: Backerin
Alter: 26 Jahre

Rentenbeginn mit 67 Jahren

Berufsunfdhigkeitsrisiko 54 %

Horst Giinzinger

Beruf: Metzger
Alter: 52 Jahre

Rentenbeginn mit 67 Jahren

Berufsunfdhigkeitsrisiko 47 %

Uber die WWK

Beispiele aus der Praxis verdeutlichen, dass eine Berufsunfdahigkeit jeden treffen kann.
TIPP 7 Hierbei machen Sie den Eintritt eines Leistungsfalls (iberzeugender und plausibel - so filhlt sich der Kunde eher
angesprochen.

Eine starke Gemeinschaft
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Vorwort Fakten & Tipps

Elektronische Verkaufshilfe

BERECHNUNG DER VERSORGUNGSLUCKE

Eine einfache Berechnung
zeigt dem Kunden
anschaulich, wie hoch die
konkrete Leistung vom Staat
im Falle einer
Berufsunfahigkeit ausfallt und
wie grof3 die daraus
resultierende
Versorgungsliicke ist.
Vorlagen hierzu stellen wir
Ilhnen digital im
Vertriebsoffice zur Verfigung.

Ein Tutorial-Video fir das
Berechnungssheet finden Sie
hier.

Elektronische Verkaufshilfen Werbe-/Verkaufsunterstiitzung

Kundengesprache

Zusammenfassung

Berechnungshilfe

IHRER VERSORGUNGSLUCKE
s ]
mtl. Bruttoverdienst €
mtl. Nettoverdienst €
Zahl der Gehalter
(12;13;135;14,15)
mtl. Durchschnittsbrutto 0€
mtl. Durchschnittsnetto 0¢€

Erwerbsminderungsrente
0€

volle: 30 % v. Brutto
teilweise: 15 % v. Brutto

Berufsunfahigkeitsrente (bAV) €
Private Vorsorge €
Versorgungsstand IST 0 ¢
Versorgungsstand Soll €
Versorgungsliicke 0€

Uber die WWK

Eine starke Gemeinschaft



https://youtu.be/PZ4nRwsef0M?si=XeQKHH-kVjjyQCFj
https://vertrieb.wwk.de/medien/dokumente/vertrieb-verkaufsunterlagen/bu-eu-gf/berechnungshilfe-versorgungsluecke-arbeitskraft.pdf
file://SERV162/Meine-WWK/Meine-Kollegen/bernecker.franziska/Fueralle/Berechnungssheet Erklärvideo/Erklärvideo Berechnungschart BU.mp4

Vorwort

Fakten & Tipps

Elektronische Verkaufshilfe

DIGITALE VORSORGEANALYSE

Elektronische Verkaufshilfen Werbe-/Verkaufsunterstiitzung

via
1 willkommen
i= Vorsorgeanalyse
& AVANTLneo
Kundendaten

s

o

Vermaégensbilanz
@ Einnahmen-Ausgaben
B Beraterdaten

[ schiieBen

<« Mena minimieren

Aktueller Vorgang: Max Mustermann

Vorsorgeanalyse

1. Absicherung =]
Arbeitskraft

Schutz der Haushaltsverantwortlichen vor den

sowie Erwerbsunfahigkeit

Auswirkungen von Arbeits-, Berufs- oder Dienst-

Analyse > Haushalt > Vorsorgeanalyse > Detailberatung » Dokumentation

2. Altersvorsorge & pey
Vermogensaufbau

Aufbau der angemessenen Allersvorsorge fur
die Haushaltsverantwortiichen. Sparen und

Vermégensaufbau z.B. fir die Altersvorsorge
die Kinderausbildung, den Immobilienerwerb
sowle weitere individuelle Ziele und Wiinsche.

3. Hab und Gut )

Schutz der Personen im Haushalt vor
Haftungsrisiken, zur Absicherung im
Rechtsschutz, Liquiditatsengpassen aus dem
Besitz von Immobilien, zum Sparen fur
individuelle Ziele rund um Haus/Wohnung
Schutz vor Haftungs- und Kaskorisiken aus dem
Halten von Kraftfahrzeugen, Krankheit im
Ausland sowie zum Sparen fiir individuelle Ziele
rund um Mobilitat und Reisen.

4. Kombi5Plus =

Das Paket Kombi 5 plus bietet umfassenden
Versicherungsschutz und somit alle wichtigen
Absicherungen, die ein Privathaushalt haben
solite. Dabei entscheiden Sie selbst, welche
Absicherungen Sie in Ihr Paket packen wollen -
ganz nach Ihrem Bedarf (Privathaftpflicht,
Hausrat, Wohngebaude, Unfall und
Tierhalterhaftpflicht).

Kundengesprache Zusammenfassung Uber die WWK

Einwilligung Datenspeicherung (DSGVO) (i) Analyse starten >

Mit dem neuen Programm VIA haben Sie die
M®oglichkeit, eine digitale Vorsorgeanalyse
durchzufiihren und Kundendaten detailliert zu
erfassen.

So kénnen Sie dem Kunden schnell und digital
dessen Vermdgensverhaltnisse darlegen und
Versorgungsliicken analysieren.

Eine starke Gemeinschaft



https://youtu.be/oA2ek8M_lqY?si=ThTimOx2ZXYg39sY
https://youtu.be/oA2ek8M_lqY?si=ThTimOx2ZXYg39sY
https://vianeo.wwk.is2.cloud/
https://vianeo.wwk.is2.cloud/
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Elektronische Verkaufshilfe

DIGITALE VORSORGEANALYSE

Versorgungsliicken im Uberblick

‘ AVANTI, .

Ansicht anpassen

[ ] Altersvorsorge Arbeitskraftverlust X . . .
Das Programm Avanti neo eignet sich ideal

dafir, Versorgungsliicken grafisch
UBERBLICK ARBEITSKRAFTVERLUST darzustellen.

2500€ Hiermit kdnnen sowohl Absicherungsliicken

Bedart @ 2000€ berechnet und veranschaulicht werden als
B versorgungsiacke 1500€ auch Dokumentatlone.n,.W|e z.B.das
B estehende Vorsorge 1.000€ Beratungsprotokoll, digital festgehalten
s00¢ werden.

0€

Eine starke Gemeinschaft



https://youtu.be/JEVsHQNDruQ?si=S7OoDrXoda_dv76t
https://vianeo.wwk.is2.cloud/
https://avantineo.wwk.is2.cloud/#/startseite?token=sW9m8IxM3lOJ7HWnQmIm%2FkeM4zbY076lCtSuaK4FgjOX7v%20MWh5b%2FUp8DSAS1OcbaOSG00VFlH8aRv14oSFcWg%3D%3D
https://avantineo.wwk.is2.cloud/#/startseite?token=sW9m8IxM3lOJ7HWnQmIm%2FkeM4zbY076lCtSuaK4FgjOX7v%20MWh5b%2FUp8DSAS1OcbaOSG00VFlH8aRv14oSFcWg%3D%3D
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Beratungsgesprach

WERBE-/VERKAUFSUNTERSTUTZUNG

Passende Werbeunterlagen fir Ihr Verkaufsgesprach
rund um das Thema Arbeitskraftabsicherung finden Sie hier:

Werbepool Geschlossener Vermittlerbereich Werbemittel-Shop (Drucksachen)

LLLS # sudgei-000C & Grppe - Suche Nachrichten Anwendungenv MeinVIP v WWK Portal 2 v = Vermitier - Abmelden

Herzlich willkommen auf lhrer WWK Marketing Plattform, Gruppe VKF

(A4 Startseite Franz Hempel B C e
E Wilkommen Franz Hempell
Schadk
Kundennummer.
Kundenart Alle Kunden
ARIVINaKIV: Alle Kunden
Name:
Vomame:
‘Geburtsdatum: Bsp.- 01.05.2010 oder 01.05.%
PLZ Bsp.- 51107)

ort:

P WWK-Portal

Stratte:

ww [{ Eingabe loschen Suchen
V&grae

Aktuell im Portal

Hier gelangen Sie zum Hier gelangen Sie zum Hier gelangen Sie zum
WWK Werbepool geschlossenen Vermittlerbereich Werbemittel-Shop

Eine starke Gemeinschaft
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https://sso.wwk.de/openam/XUI/?realm=vermittlerrealm#login&amp;goto=https%3A%2F%2Fportal.wwk.de%3A443%2Fgroup%2Fvip%2Fstart
https://sso.wwk.de/openam/XUI/?realm=vermittlerrealm#login&amp;goto=https%3A%2F%2Fportal.wwk.de%3A443%2Fgroup%2Fvip%2Fstart
https://sso.wwk.de/openam/XUI/?realm=vermittlerrealm#login&amp;goto=https%3A%2F%2Fportal.wwk.de%3A443%2Fgroup%2Fvip%2Fstart
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Kundentermine

Werbe-/Verkaufsunterstiitzung Kundengesprache

WAS ES ZU BEACHTEN GIBT

Oftmals ist es eine Herausforderung, an
neue Kundentermine zu gelangen.

Eine Moglichkeit besteht darin, den
Kundenbestand nach Kunden zu filtern, fur
die der Schutz vor Berufsunfahigkeit
relevant sein kénnte.

Selektieren Sie hierfir im WWK-Portal

Eine starke Gemeinschaft

Quicklinks

p Abrechnung
p Antragstracking
p Dokumente

Stan Suche Nachrichten

Selektionsbedingungen

Standard Individuell

Kunde \erirag Schaden / Leistung Nachrichten

Auswahlen A

PTTUS IL VS RS A S VS aysl

Kunden ohne ARAG Rechtsschutz

p Machrichten

unter Anwendungen - Selektion - Neue
Selektion = Kunde nach Kunden, fiir die
BU-Versicherung infrage kommen kdnnte
und vereinbaren Sie im Anschluss gleich
Beratungstermine.

4
p WWEK Informiert

Zusammenfassung

¥ MeinVIP v WWKPortal ?w

C b
1. Einschluss
Mahnungen
Zuriick

Kunden ohne BU bei der WWK
Kunden ohne BU im Alter zwischen 18 - 34

p WWEK Lernwelt
» WWK-Portal

Technischer Support
8:00-12:00 13:00-18:00
senvicedesk@wwk de
089-5114-3344

Kunden ohne Hausrat
Kunden ohne KFZ
Kunden ohne PHV '
Kunden ohne Uniallversicherung
Potential Selbstandige

-

» Datenschutzrichtlinien » Impressum » Kontakt

Uber die WWK

Kunden wechseln:
Kein Kunde gedfinet

2. Ausschluss

Senm:e ZD + Abmelden

3. Ergebniz

Datenbestand vom: 05.05.2025

Abbrechen

Weiter

® WWK Versicherungen
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https://portal.wwk.de/group/vip/selektion

Vorwort Fakten & Tipps Elektronische Verkaufshilfen Werbe-/Verkaufsunterstiitzung Kundengesprache Zusammenfassung Uber die WWK
[

EINWANDBEHANDLUNG

Sinnvoll ist es, sich im Vorfeld Gedanken zu machen, welche Zweifel der Kunde in Bezug auf den Abschluss einer BU-
Versicherung haben kénnte, um auf Herausforderungen wahrend des Gesprachs gezielt eingehen zu kdnnen.

o Wleor;jrilz isr;cflgqunt HIEhE Das denken viele, aber laut Statistik wird jeder vierte Arbeitnehmer im Laufe des Berufslebens
& berufsunfahig. Die haufigsten Ursachen sind keine Unfélle, sondern psychische Erkrankungen wie
Burn-out oder Depressionen - also Dinge, die jeden unabhangig vom Beruf treffen konnen.

Gerade weil Sie jung und gesund sind, ist jetzt der beste Zeitpunkt! In jungen Jahren bekommen Sie

Ich bin doch noch jung und gesund.

Warum jetzt eine BU abschlieRen? die Versicherung meist glinstiger und ohne Leistungsausschliisse. Sollten sich lhre

Gesundheitsverhaltnisse in Zukunft andern, kann es sein, dass Sie keine BU mehr bekommen - oder
nur zu schlechteren Konditionen.

Das ist mir zu t Die Kosten der Versicherung spiegeln den umfassenden Schutz wider, den sie bietet. Wenn Sie
R berufsunfahig werden, sichert die Versicherung lhren Lebensstandard.

- Weitere Beispiele finden Sie hier.

Eine starke Gemeinschaft



https://youtu.be/3QotFADLFBc?si=A2RyFHgmvudpqnrK
https://youtu.be/7AB33N9Owyo?si=77GUCXvLfmduIHax
https://youtu.be/v990_JqfoZ0?si=tT8OXIlf6p2J3-nd
https://vertrieb.wwk.de/medien/dokumente/vertrieb-verkaufsunterlagen/bu-eu-gf/einwandbehandlung.pdf

Vorwort Fakten & Tipps Elektronische Verkaufshilfen Werbe-/Verkaufsunterstiitzung Kundengesprache Uber die WWK

Einstieg ins Beratungsgesprach

DAS WICHTIGSTE AUF ‘ o
EINEN BLICK -

Machen Sie sich mit der gesetzlichen Leistung vertraut.

Nutzen Sie Berechnungen als Einstieg fiir Ihr
Beratungsgesprach.

Nutzen Sie die elektronischen Verkaufskanale und
Beratungscharts.

Eine starke Gemeinschaft



Vorwort Fakten & Tipps Elektronische Verkaufshilfen Werbe-/Verkaufsunterstiitzung Kundengesprache Zusammenfassung

Eine starke Gemeinschaft

MEHR ALS EIN PARTNER IN IHREM INTERESSE

© SICHER

Unabhéangige Rating-Agenturen bestatigen seit vielen Jahren laufend unsere ausgezeichnete Unternehmensqualitat und Substanzkraft.

© UNABHANGIG
Wir sind ein Versichrungsverein auf Gegenseitigkeit - wir arbeiten fiir Sie und nicht fir Aktionare.

& KUNDENORIENTIERT
Bei uns stehen lhre Bediirfnisse im Mittelpunkt.

© ERFAHREN

Wir blicken auf mehr als 135 Jahre Unternehmensgeschichte und tber 50 Jahre Erfahrung mit
fondsgebundenen Versicherungen zurtick.

© ERFOLGREICH
Mehr als 1,3 Millionen Kunden vertrauen auf die starke Gemeinschaft.

Bestens: unsere Auszeichnungen (Stand 01/2025)

-/ -/ -/ Handelsblatt
‘uro ‘uro ‘uro W 2025 R‘-", BESTE %k k ok
HOCHSTE| HOCHSTE| JHOCHSTE| [ SWRonY |vedSis soscazsiciver
SUBSTANZ- FINANZ- ERTRAGS- TS| TESTSIEGER
KRAFT KRAFT KRAFT > ] € o m— oG CTmTNG
2023
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RECHTSHINWEIS

Diese Prasentation wurde von der WWK Versicherungsgruppe erstellt und wir behalten uns samtliche Rechte daran vor.

Die im Rahmen dieser Prasentation verwendeten Folien geben unsere aktuelle Einschdatzung auf der Basis der derzeit geltenden
Gesetze und ihrer Auslegung wieder (in Abhangigkeit des Zeitpunktes der Erstellung). Die Prasentation erhebt keinen Anspruch auf
Vollstandigkeit. Sie ist damit weder geeignet, eine Beurteilung im konkreten Einzelfall abzuleiten, noch kann sie als Basis fir
vertragliche Vereinbarungen herangezogen werden. Durch die Uberlassung der Prasentation wird eine Haftung unseres
Unternehmens gegenliber dritten Personen in keiner Weise begriindet. Das Geltendmachen von Anspriichen jeglicher Art ist
ausgeschlossen.

WWK Lebensversicherung a.G. WWK Allgemeine Versicherung AG WWK Vermdégensverwaltungs WWK Pensionsfonds AG WWK IT GmbH

Vorstand: Jirgen Schrameier (V.), Vorstand: Jirgen Schrameier (V.), und Dienstleistungs GmbH Vorstand: Karl Ruffing, Heinrich Geschéftsfiihrer: Erik Trump
Rainer Gebhart (stv. V.), Rainer Gebhart (stv. V), Dirk Fassott Geschaftsfiihrer: Karl Ruffing, Schiippert, Georg Steinlein Sitz Miinchen

Dirk Fassott Vorsitzender des Aufsichtsrats: Stefan SedImeir Vorsitzender des Aufsichtsrats: Registergericht Miinchen
Vorsitzender des Aufsichtsrats: Prof. Dr. Peter Reiff Sitz Miinchen Dirk Fassott HR B 257638

Dr. Frank Schindelhauer Sitz Miinchen Registergericht Miinchen Sitz Miinchen Ust-ID DE271418995

Sitz Minchen Registergericht Miinchen HR B 5553 HR B 76323 Registergericht Miinchen

Registergericht Minchen HR B Ust-ID DE181215896 Ust-ID DE815128290 HR B 146295

211 VersSt-Nr. 802/V908 0200 4423 Gl. 1d. DE3B8WWK00000069125 Ust-ID DE226897193

Ust-ID DE129274155 Gl. 1d. DETMWWK00000069126 Gl. 1d. DE65WWK00000069124

Gl. Id. DE81WWKO00000069127

Bankverbindung: Bayern LB Miinchen (BLZ 700 500 00), Kontonummer: 35 540, IBAN: DE96 7005 0000 0000 0355 40, BIC: BYLADEMMXXX
Hausanschrift: Marsstraf3e 37, 80335 Miinchen (Briefanschrift 80292), Telefon +49 (89) 51 14-0, Fax +49 (89) 51 14-23 37, E-Mail: info@wwk.de, wwk.de, info@wwk.at, wwk.at

Eine starke Gemeinschaft



https://www.wwk.at/
mailto:info@wwk.de
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